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iSe新規事業部 担当 樋口

092-929-6060

インサイドセールス強化支援
〜当社が実践・推奨するインサイドセールスの強化施策〜



会社概要



当社の事業領域



当社の強み

見込み客群

確度の
高い

商談機会

【課題解決型アプローチ】
課題を引き出し商談機会を創り出す。

商談機会を「探す」＝テレマーケティング ではなく、
「創り出す」＝インサイドセールス が当社の強みです。

顧客の
検討

タイミング

【PUSH型アプローチ】
商材をPRし、検討顧客を探す。

従来型のテレマ

当社のインサイドセールス







1〜2か月目 3〜6か月





顕在層

潜在層Situation （状況質問）

Implication （示唆質問）

Problem（問題質問）

Need-payoff （解決質問）
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課題解決型アプローチ
を行うための

インサイドセールスシステム
（iSe）
のご提供

お客様の課題に訴求したアプローチを継続して
行うためのツール

課題解決型アプローチを効率的に行うためのツール



iSe 現状や課題を記録

電話
メル
マガ

ウェビ

ナー
DM電話

メル
マガ
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継続した伴走支援



1〜2か月目 3〜6か月
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https://meetings.hubspot.com/kurakazu/fstmtg
https://sora1.jp/insidesales/
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